Checkliste

Vergleichen Sie!

Vergleichen Sie jetzt in 60 Sekunden ob es sich fiir Sie rentiert die GSH als Erganzung mit aufzunehmen, um Ihren End-
kunden & GalaBauern einen deutlichen Mehrwert zu bieten. AlsVorgeschmack: GSH Kunden brauchen nichts einlagern
oder Bestellungen sammeln, um [hre Kommissions-Bestellungen binnen wenigen Werktagen ans Lager zu bekommen.

GSH Lieferant A Lieferant B

1 Liefert ihr bisheriger Lieferant Kleinmengen frachtfrei, binnen 5
" Werktagen an ihr Lager?

2 Bietet ihr bisheriger Lieferant lhnen eine kostenlos Endkunden Preis-
" liste inklusive ihrem Wunschfaktor / Marge und lhrem LOGO an?

3 Sind Gabionensteine auch als Sackware erhaltlich?
20 und 25 Kg Sacke?

4 Ist eine kommissionsgerechte Abfiillung maglich?
Beispiel: Kom.: Miiller 250 kg im Big Bag

5 Sind Gabionensteine doppelt gesiebt und abgespiilt? Kein Feinan-
teil?

6 Sind Material-Eigennamen maglich? Beispiel: GSH Name=Jura 11-
22 /lhr Name: Summer Sun 11-22

7. |st eine Endkundengerechte Lieferung méglich?

8. Beliefert ihr Lieferant nur den Fachhandel?
Kundenschutz?

9. Ist es mdglich gewaschenes Material zu bekommen?

10 Werden Liefertermine bekannt gegeben?
Verladebestatiqungen?

11. Kennen Sie den Status Ihrer Bestellung?
Sprich gibt es eine Sendungsverfolgung?
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12. Ist es mdglich, das Endkunden Sie iiber eine Handlersuche finden?

Edelsplitte, Dekosteine, Gabionensteine und vieles mehr
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